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Sita w Polsce wschodniej!

Jeszcze do niedawna wschodnia czes¢é kraju postrzegana byla jako sta-
biej rozwinieta, odgrywajaca mniejsza role w kreowaniu polskiej gospo-
darki. W ostatnich latach region ten ulega jednak duzym przemianom.

Dzieki licznym inwestycjom, realizowanym miedzy innymi przy wsparciu
Funduszy Europejskich, region Polski wschodniej staje sie coraz bardziej
atrakcyjny - zaréwno jako miejsce do zycia, jak réwniez zakladania i pro-
wadzenia biznesu. Tym bardziej ze firmy, ktére decyduja sie na dziatalno$¢
wiasnie na tym obszarze, maja do dyspozycji dodatkowe Zrédta wsparcia
ze Srodkéw unijnych. Oprécz programéw regionalnych oraz ogélnodostep-
nych programéw krajowych w wojewdédztwach: lubelskim, podlaskim, pod-
karpackim, §wietokrzyskim i warmirisko-mazurskim do dyspozycji jest pro-
gram Polska wschodnia. Jego zadaniem jest dodatkowe wsparcie wtasnie
tego makroregionu.

Jeszcze w tym roku przedsiebiorcy beda tu mogli stara¢ sie o dofinanso-
wanie na wprowadzanie innowacji — réwniez tych uzyskiwanych poprzez
wykorzystanie wzornictwa oraz ekspansje rynkéw zagranicznych.

Polska wschodnia 2014 - 2020
- pierwsze firmy juz korzystaja z nowych dotacji

Do korica stycznia 2017 roku 140 firm podpisato umowy dofinansowania na:
® Internacjonalizacje przedsiebiorstw: 45 uméw dotacji o tacznej wartosci ponad 1,6 min zi.
Catkowita warto$¢ projektow jest bliska 2 min zt. Wsréd beneficjentow sg m.in.:
- Villa Glass - producent szkta artystycznego, woj. podkarpackie
- Provitus - producent przetworéw owocowych i warzywnych, woj. podlaskie
- Concept Stal - producent maszyn dla budownictwa, woj. lubelskie
® Wdrazanie innowacji przez MSP zrzeszone w powigzaniach kooperacyjnych: 30 uméw
dotacji o tacznej wartosci 199,5 min zt. Catkowita wartos$¢ projektéw to ponad 245 min zi.
Wsréd beneficjentéw sg m.in.:
- BESTER SKLEJKI - producent wyrobéw drzewnych, woj. podlaskie
- DELI - SUSZ - producent suszonych owocéw, woj. lubelskie
— FABRYKA KRZESEL ,JAKER” — JAKUB SLACZKA - firma z branzy meblowej,
woj. podkarpackie
® Wz6r na konkurencje: 65 uméw dotacji o tacznej wartosci ponad 10,5 min zt. Catkowita
warto$¢ projektéw to ponad 12,9 min zk. Wiekszos¢ uméw dotyczy na razie pierwszego
etapu projektow. Wsréd beneficjentéw sg m.in.:
- Cobi - producent klockéw, woj. podkarpackie
- Agaplast - producent wyrobéw z tworzyw sztucznych, woj. warmirisko-mazurskie
- Hajduk Group - dziatalno$¢ badawczo-rozwojowa, woj. lubelskie
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W grupie mozna wiecej

Wiasnie teraz firmy z Polski wschodniej moga sktada¢ wnioski o dofinansowanie
inwestycji, ktérych efektem bedzie wprowadzenie nowych produktéw lub ustug
narynek. Jednym z warunkow, jakie trzeba spetni¢, jest przynaleznos¢ do jakiejs for-
my organizacji zrzeszajacej przedsiebiorstwa, czyli tzw. powiazania kooperacyjnego.

W innym konkursie przyznawane jest natomiast wsparcie dla samych powiazan
kooperacyjnych, ktére zrzeszaja co najmniej 3 firmy.

Gloéwnym celem tych dotacji jest wsparcie kreatywnosci przedsiebiorcéw i zache-
cenie ich do konkurowania na rynku nowymi, innowacyjnymi produktami lub ustu-
gami. Powinny one by¢ wynikiem prac badawczo-rozwojowych, ktére moga by¢
zakupione od instytucji naukowych.

Drugim celem jest natomiast zachecenie firm do wspétpracy... réwniez z konku-
rencja. Wbrew pozorom stwarza ona wiele mozliwosci, na przyklad realizacji duze-
go zlecenia, ktéremu pojedyncza mata firma nie bytaby w stanie sprosta¢. Dzielac
sie nim z innymi matymi firmami, wszystkie one zyskuja szanse wejscia na niedo-
stepny dotad rynek.

Sa tez inne korzysci ze wspdipracy. Np. od reki skorzystamy z nowoczesnej
maszyny naszego partnera, zostaniemy przez niego poleceni waznemu kliento-
wi, albo uméwimy sie z nim na wymiane informacji o nowych produktach czy
potrzebach klientéw. Otwarcie sie na wspéiprace otwiera przed firma nowe
mozliwosci.

Przyktady wspélpracy miedzy firmami

Przyklad

Korzysci dla firm

* dostep do najlepszych produktéw, ustug
i ludzi

* wspolpraca z innymi sektorami
(uczelniami, organizacjami
pozarzadowymi)

¢ wymiana informacji

* szybsze dostrzeganie zmian na rynku

* reprezentacja wspoélnych intereséw firm

* wspdlna promocja

Wz6r na konkurencje

Innym rodzajem dotacji, ktéry czeka na przedsiebiorcéw z Polski wschodniej, jest
tzw. wzér na konkurencje. Szanse maja tu firmy, ktére chca budowaé swoja prze-
wage na rynku w oparciu o wzornictwo. W dzisiejszych czasach odgrywa ono coraz
wieksza role w walce o klienta. Rosnie bowiem grupa oséb, dla ktérych design jest
ta cecha produktu, za ktéra sa sktonni stono zaptaci¢. Sama funkcjonalnos¢ prze-
staje by¢ kluczowym czynnikiem decydujacym o wyborze produktu. Dlatego pro-
jektowanie przemystowe ma bardzo istotny wplyw na rozwdj przedsiebiorstw, sta-
jac sie coraz wazniejszym zrédtem innowacji. Role designu w odnoszeniu sukcesu
rynkowego potwierdzaja wyniki badari (np. przeprowadzone przez PARP - raport
,Diagnoza stanu designu : perspektywa przedsiebiorcéw” z 01.06.20151.). Zdaniem
prawie 60 proc. respondentéw produkt lub ustuga, w ktérym wykorzystali wzor-
nictwo, odnidst sukces rynkowy. 74 proc. badanych firm twierdzito, ze produkty
ich firmy sa dobrze zaprojektowane, a prawie 40 proc. pytanych przedsiebiorcéw
potwierdzito, Ze posiada strategie designu, a wiec np. sp6jna linie projektowa swo-
ich produktéw lub ustug, wspétpracuje z biurami projektowymi lub projektantami
i traktuje design jako element procesu tworzenia innowacyjnych produktéw lub
ustug. Jednoczesnie ponad 68 proc. twierdzito, ze inwestycja firmy we wzornic-
two to madrze wydane pieniadze. Tym bardziej ze design ma przetozenie nie tyl-
ko na rynek lokalny, ale znaczaco zwigksza potencjat eksportowy matych i sred-
nich firm oraz jest Zrédtem ich innowacyjnosci.

Wspomniana dotacja jest wlasnie odpowiedzig na rosnaca role designu. To ofer-
ta dla firm, ktére chcialyby wprowadzi¢ na rynek nowe produkty bazujace na uni-
katowym i niepowtarzalnym wzornictwie.

,Wz6r na konkurencje” zostat podzielony na dwa etapy. Pierwszy to audyt wzor-
niczy przeprowadzany przez zewnetrzna firme projektowa. Weryfikuje on pozycje
rynkowa przedsiebiorstwa, jego otoczenie, aktualnie stosowang technologie pro-
dukciji, strukture organizacyjna, strategie marketingowa, a takze potrzeby i poten-
cjat w zakresie rozwoju wzornictwa. W tej czesci - jako efekt audytu — powstaje
takze strategia wzornicza. O szansach na otrzymanie dotacji w pierwszym etapie
decyduja w znacznej mierze kompetencje i wiedza wykonawcy audytu i strategii,
ktéry musi by¢ wskazany juz we wniosku o dotacje.

Wschodni Klaster
Budowlany




ANGORA nr 29 (16 VII 2017) PRZEWODNIK PO FUNDUSZACH EUROPEJSKICH 25

W drugim etapie dofinansowanie obejmuje wdrozenie dziatan wskazanych
w wyniku audytu, czyli przeprowadzenie proceséw projektowania nowego pro-
duktu lub ustugi i realizacja niezbednych inwestycji umozliwiajacych wprowadze-
nie innowacyjnego rozwiazania na rynek.

Firma na miedzynarodowych wodach

Oprécz dotacji inwestycyjnych przedsiebiorcy z Polski wschodniej maja tez
do dyspozycji dodatkowe wsparcie na internacjonalizacje swoich firm. Jest to dla
nich szansa na wprowadzenie nowego lub istniejacego produktu (wyrobu lub
ustugi) na nowy rynek zagraniczny, ale takze i duze wyzwanie. Warto sie do nie-
go dobrze przygotowac, opracowujac strategie rozwoju dziatalnosci eksportowe;.
To dokument podobny do biznesplanu. Strategie mozna opracowa¢ samodzielnie
lub zleci¢ firmie zewnetrznej. Jej wlasciwe przygotowanie zwieksza szanse pod-
boju zagranicznych rynkéw, a takze jest jednym z warunkéw otrzymania dotacji
na ten cel. Pokrywa ona zaréwno cze$¢ kosztéw samego opracowania strategii,
jak i realizacji jej zatozen - poczawszy od przystosowania produktéw do potrzeb
nowych rynkéw, koniczac na udziale w targach i misjach gospodarczych.

Do dyspozycji firm stawiajacych pierwsze kroki na rynkach zagranicznych sa tez
réznorodne ustugi doradcze i informacyjne - oferowane czesto na preferencyjnych
warunkach ze wzgledu na unijne dofinansowanie.

Na przyktad w 2017 roku dziatalno$¢ zainicjowata Polska Agencja Inwestycji
i Handlu. Oferuje ona m.in. ustugi, ktére bezposrednio wspieraja firmy w rozpo-
czynaniu i prowadzeniu dziatalnosci eksportowej, takie jak: organizacja zagranicz-
nych misji i targéw, doradztwo w opracowaniu strategii wejscia firm na zagranicz-
ne rynki, weryfikacja zagranicznych kontrahentéw.

Warto zapoznac sie tez z oferta sieci Enterprise Europe Network. W Polsce mozna
skorzystac z ustug 30 osrodkéw, ktére oferuja m.in. wsparcie dla matych i srednich firm
w pozyskaniu partneréw zagranicznych (w Unii Europejskiej oraz poza nig), doradz-
two w zakresie mozliwosci finansowania, wsparcie transferu innowacji i technologii.

Praktycznym narzedziem wspierajacym polskich eksporteréw jest takze portal
www.trade.gov.pl, ktéry skupia firmy podejmujace aktywno$¢ na rynkach zagra-
nicznych i promuje ich oferte. Portal umozliwia dostep m.in. do zapytan oferto-
wych zagranicznych kontrahentéw.

Dofinansowanie nie tylko w Programie Polska Wschodnia

Przedsiebiorcy z Polski wschodniej moga korzystac z szerszej oferty funduszy
unijnych - nie tylko Programu Polska Wschodnia. W odkryciu tych mozliwosci
pomoze portal www.FunduszeEuropejskie.gov.pl oraz sie¢ Punktéw Informacyj-
nych Funduszy Europejskich (dane na portalu). Warto skorzysta¢!

MONIKA NIEWINOWSKA, AGNIESZKA LEWANDOWSKA

Polska wschodnia — dofinansowanie dla matych i $rednich firm

Dziatanie 1.2 Internacjonalizacja MSP Dziatanie 1.3 Ponadregionalne powigzania kooperacyjne Dziatanie 1.4 Wzér na konkurencje
Poddziatanie 1.3.1 Wdrazanie Poddziatanie Etap I Etap Il
innowacji przez MSP 1.3.2 Tworzenie produktow
sieciowych przez MSP
Na co? Rozszerzenie dzialalno$ci przedsiebiorstwa i przejscie | Przygotowanie do wdrozenia Inwestycje w nowe Audyt wzorniczy | Wdrozenie strategii
od rynku krajowego na rynki zagraniczne, w tym: nowego produktu, w tym: na polskim rynku zakonczony wzorniczej poprzez
- ustugi doradcze, §wiadczone przez doradcéw - zakup praw patentowych, produkty sieciowe, tj. przygotowaniem | realizacje inwestycji
zewnetrznych, dotyczace opracowania technologii, know-how, produkty réznych firm, strategii poczatkowej
zaprezentowanego we wniosku o dofinansowanie licencji zwigzanych ale potaczone ze sobg wzorniczej obejmujacej:
nowego modelu biznesowego zwigzanego z wdrozeniem wynikéw wspolng oferta, w tym: - nabycie Srodkéw
z internacjonalizacja dziatalnosci, poniesione nie prac badawczych - inwestycje w sp6jna trwalych innych niz
weczesniej niz 6 miesiecy przed ztozeniem wniosku - przeprowadzenie prac infrastrukture nieruchomosci
- ustugi doradcze zwiazane z przygotowaniem dostosowawczych produktéw sieciowych, - nabycie wartos$ci
do wdrozenia nowego modelu biznesowego - wdrozenie obejmujace - rozwoj aplikacji niematerialnych
zwigzanego z internacjonalizacja dziatalnosci inwestycje: zakup, montaz i ustug opartych i prawnych
— zakup warto$ci niematerialnych i prawnych i uruchomienie maszyn na technologiach w formie patentéw,
w formie autorskich praw majatkowych lub i urzadzen, linii produkcyjnej informacyjno- licencji, know-
licencji, zwigzanych z nabyciem oprogramowania lub technologicznej -komunikacyjnych how oraz innych
niezbednego do automatyzacji proceséw - opracowanie praw wilasnosci
biznesowych w zwiazku z przygotowaniem i wdrozenie jednolitych intelektualnej
do internacjonalizacji dziatalno$ci oraz standardéw
doradztwo z tym zwiazane, o facznej wartosci funkcjonowania
nieprzekraczajacej 20% kosztéw kwalifikowalnych i promocji produktu,
projektu w tym zakup ustug
- udzial w miedzynarodowych targach, wystawach o charakterze
lub misjach gospodarczych szkoleniowo-
-warsztatowym
Dla kogo? Mikro-, mate i Srednie przedsiebiorstwa prowadzace Mikro-, mate i srednie Konsorcja przynajmniej Mikro-, mate i Srednie przedsiebiorstwa
dziatalno$¢ na terenie Polski wschodniej przedsiebiorstwa prowadzace 3 mikro-, malych lub prowadzace dziatalno$¢ na terenie Polski
dziatalno$¢ na terenie Polski $rednich przedsiebiorstw | wschodniej, ktére:
wschodniej, ktére: - dziataja ponad rok
- dzialaja ponad rok — chociaz raz w ciagu ostatnich 3 lat
- chociaz raz w ciagu uzyskaly ponad 600 tys. rocznego
ostatnich 3 lat uzyskaty przychodu
ponad 600 tys. rocznego - zatrudniajg min. 5 pracownikéw
przychodu
- zatrudniajq min.
5 pracownikéw
- sg cztonkami powigzan
kooperacyjnych
lle? Do 550 tys. zt, maks. 80 proc. dofinansowania Od 1 min zt do 7 min zt, maks. Minimalna warto$¢ Do 100 tys. zt, Do 3 min zt,
70 proc. dofinansowania kosztéw kwalifikowanych | maks. 85 proc. | maks. 70 proc.
10 mln zt, maks. 70 proc. dofinansowania | dofinansowania
dofinansowania
Kiedy? Do 31.08.2017 1. Do 31.07.2017 r. Do 31.08.2017 13.09 01.06.2017 - 31.05.2018
-15.11.2017
Gdzie? Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczosci, www.parp.gov.pl
Fundusze MINISTERSTWO Unia Europejska AR
Eu ropejskie ROZWOJU Europejskie Fundusze il

Strukturalne i Inwestycyjne

Projekt jest wspoétfinansowany ze srodkéw Funduszu Spéjnosci Unii Europejskiej
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